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Struktura a obsah produktu

Strategický úvod Pro majitele firmy

Nastavení AI jako "obchodního manažera"

AI pro obchod & prodej

AI generátor obchodních nabídek

AI V obchodní komunikaci se zákazníky

AI pro řízení obchodu & rozhodování

AI marketing pro obchodní firmy

Jak s AI pracovat dlouhodobě
Finální uzavření produktu
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Jasné vymezení role AI v řízení

Nejdřív nastavte AI. Pak teprve pracujte

Obchod není o slovech. Je o rozhodnutích

systém pro B2B i B2C obchod

profesionální, asertivní, obchodně efektivní

AI jako analytik, ne jako pisatel textů

marketing jako nástroj prodeje
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1.

Ukázkový prompt: příprava obchodních podkladů

Následující ukázka slouží jako příklad, jak lze AI využít při přípravě
obchodních podkladů před jednáním nebo tvorbou nabídky.

Jsi AI asistent obchodní firmy.
Pracuješ v kontextu firmy, který máš k dispozici.

Na základě následujících informací připrav strukturovaný přehled pro
obchodní jednání.
Zaměř se na klíčová fakta, souvislosti a případná rizika.

Vstupní informace:
– informace o zákazníkovi
– dostupná historie komunikace
– cíle plánovaného jednání

Výstup strukturovat přehledně a srozumitelně pro obchodníka.
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1.

Typické komunikační situace

Reakce na poptávku

Kdy to řešíš:
Zákazník projeví zájem a očekává rychlou odpověď.

Na co si dát pozor:

• nepsat obecně
• nepřehánět sliby
• jasně říct, co bude dál

AI pomůže připravit strukturu odpovědi, aby zákazník věděl, že se mu
věnuješ a co může očekávat.

Ukázkový prompt:

Jsi AI asistent obchodní firmy.
Připrav návrh odpovědi na poptávku zákazníka.

Zaměř se na srozumitelnost, profesionální tón a jasný další krok.

Vstupy:
– popis poptávky
– informace o zákazníkovi
– navrhovaný další krok

Výstup ber jako návrh, ne finální verzi.


